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L'ACTU DES JEUNES POUSSES a SUIVRE

De nombreuses jeunes pousses et entreprises innovantes
essaiment sur le territoire aixois et dynamisent des
technologies vériées, téléphonie, fintech, objets connectés.
Un campus nouvelle génération The Camp,

crosscall : Tout schuss sur l'outdoor

La société aixoise Crosscall développe une gamme de téléphones et smartphones
outdoor dédiés aux sportifs comme aux professionnels. Lauréat du palmarés Fast 50

Deloitte qui prime les entreprises technologiques en forte croissance.
3 questions a son fondateur Cyril Vidal.

Pourquoi vous étre spéciali-
sé sur le segment outdoor ?
Un parcours dans les grands
groupes de BTP m’a sensibi-
lisé au sujet. Un fort intérét
pour le sport m’a incité a dé-
velopper une premiére gamme
de produits outdoor. Ce sont
des téléphones mobiles ré-
sistants aux corps liquides
et solides ainsi qu’a la pous-
siére, & la boue ou au sable,
Ils sont aussi traités anti choc.
Le risque des chutes est pris
en compte, jusqu’a 2 métres
de hauteur lors des tests réa-
lisés en usine. Autres atouts,
l'autonomie de la batterie, 4

fois plus importante que sur un
smartphone classique et une du-
rée de vie, optimisée. Nouveau-
tés, les appareils embarquent dé-
sormais des capteurs, altimeétres,
barométres, accélérometres. Au
final le secteur du chantier BTP
représente 30 % de activité, le
sport et le retail, 20 %, les opé-
rateurs et I'international, 50 %.

Comment s’adapter a une
technologie qui va tres vite ?

Crosscall a déja sorti 10 généra-
tions de téléphones depuis 2009.
La montée en gamme s’est faite
progressivement, des premiers
mobiles résistants a 'eau aux

smartphones dotés de proces-
seurs de derniére génération et
d’un écran tactile utilisable avec
les doigts mouillés. L’avenir pas-
sera par une génération de mo-
bile haut de gamme qui va étre
distribuée dés janvier 2017.

Comment s’est développée
Pactivité ?

Le fait d’étre référencé chez
de grandes enseignes comme
la Plate-forme du batiment ou
Point P ainsi que chez lesloueurs
tels que Loxam, a favorisé le dé-
veloppement. Nous avons aus-
si initié des collaborations avec
les professionnels du secteur

de Saint-Gobain a Décathlon,
avec des opérateurs comme
Orange et SFR. Rentable depuis
4 ans, Crosscall enregistre un
niveau de croissance de 2000 %
sur cette méme période. Avec
80 collaborateurs, Crosscall af-
fiche un CA de 32 millions en
2016, et vise le double en 2017.
A Dinternational sa présence
se renforce vers I'Allemagne,
I'Italie, 'Espagne, le Portu-
gal, la Slovenie, le Benelux et
prochainement d’autres pays
européens. Une expansion est
aussi programmeée aux Etats-
Unis.

Un million d'utilisateurs bancaires pour Linxo

La fintech Linxo voit grand, elle a convaincu déja un million d’utilisateurs et diversifie son
activité auprés des banques, des assurances et des professionnels de la gestion de patrimoine.

La start-up aixoise Linxo, a
séduit via son application de
gestion de budget et d’agréga-
tion de comptes bancaires, un
million d’utilisateurs en sep-
tembre dernier, Créée en 2010,
elle facilite la visualisation des
dépenses et permet de recevoir
des alertes pertinentes et de
prévoir 'avenir de ses comptes
pour éviter les mauvaises sur-
prises. « Linxo est la seule ap-
plication en France a proposer
a ses utilisateurs des prévisions
de leur budget sur 30 jours glis-
sants » explique Bruno Van
Haestdaele, cofondateur dela
startup avec Hugues Pisapia.

« Nous avons développé un algo-
rithme unique permettant de don-
ner une projection de l'avenir du
budget en se basant sur la modé-
lisation des mouvements récur-
rents. Le prévisionnel Linxo per-
met d’éviter de se retrouver en
découvert bancaire par accident,
par exemple parce que l'on aurait
oublié d'alimenter son compte cou-
rant alors qu’il restait de I'argent
sur un livret d’épargne ». Selon
une étude Deloitte datant de mars
2016, I'agrégation de comptes est
le service fintech jugé le plus in-
téressant par les Francais. Ils sont
ainsi 45% 4 étre attirés par les
agrégateurs de comptes. Outre
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les particuliers, les banques et
assurances, mais aussi les pro-
fessionnels de la gestion de pa-
trimoine se sont intéressés a
la technologie développée par
Linxo. La start up a noué un
partenariat avec la MAIF pour
lancer « Nestor », le service de
« néobanque » de la Mutuelle,
elle accompagne également la
banque digitale Fortuneo avecle
service d’agrégation de comptes
« Fortuneo Budget » et s’est
associée en mai dernier a
BforBank, la banque 100% en
ligne du Groupe Crédit Agri-
cole. C’est aussi HSBC, la
banque de détail qui a annon-

cé qu’elle travaillait au dé-
veloppement de nouvelles
solutions pour ses clients
avec la technologie Linxo.
Aprés une levée de fonds de
2 millions d’euros auprés du
Crédit Agricole et du Cré-
dit Mutuel Arkéa fin 2015,
Linxo a été plébiscitée lors
des « European FinTech
Awards 2016 » par le public
qui I'a placé dans le Top 20
européen et N°1 francais des
FinTech en activité, Linxo,
en phase avec’écosysteme de
laFrench Tech compte actuel-
lement 17 salariés.




