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A I X‘ E N i P ROV E N C E  BOUCHES-DU-RHONE

Crosscall veut devenir le leader
mondial de la téléphonie outdoor

. CONCEVOIR DES TELEPHONES

ENDURANTS, ETANCHES A LA PLUIE
ET A LA POUSSIERE, ET RESISTANTS

AUX CHUTES EN OFFRANT UNE

BELLE AUTONOMIE. BREF, DES TELE-

PHONES MOBILES QUI REPONDENT
AUX EXIGENCES DU PLUS GRAND
NOMBRE. VOILA CE QUI FAIT LA

CROISSANCE DE LA SOCIETE AIXOISE.

asstonné de jet-ski a bras
Pet de wakeboard*, et issu

d’une carriére dans lin-
dustrie du BTP et de la sidérurgie,
Cyril Vidal s’est rendu compte
que les équipements mobiles
qu'il mettait a disposition de ses
équipes étaient régulierement
cassés ou noyés. Certes, c’était
dans un environnement exi-
geant, mais les mobiles n’étaient
pas a la hauteur des besoins pro-
fessionnels et sportifs outdoor**.
Et lorsqu'il faisait du jet-ski, il
avait besoin d’un systéme quile
mette en sécurité et lui permette
d’appeler des secours si néces-
saire », explique Georges Deniau,
directeur général adjoint de
Crosscall. Ne trouvant rien de
satisfaisant sur le marché, Cyril
Vidal a créé la société en 2009 et
lancé la marque Crosscall avec
le premier mobile flottant et
étanche au monde, le Shark

LES CHIFFRES
I Création en 2009 par Cyril
vidal.

I Chiffre d’affaires : 8 millions
d’euros en 2015, 16 M€ en 2016,
30 M€ en 2017, prévoit 50 Me
en 2018. Ambition d’atteindre
les 100 M€ a horizon trois ans.
1 Effectifs: 4 en 2012,18 en
2014, 84 en 2017, dont 40
embauches sur les douze der-
niers mois.

I Le marché francais de télé-
phones mobiles compte 20
millions d’appareils.

(requin) dont la troisiéme évolu-
tion est en cours. Depuis, la so-
ciété a évolué, d’autres modeles
se sont ajoutés pour proposer
une collection répondant a tous
les besoins et exigences, qUu'ils
soient professionnels, sportifs ou
individuels. Les ventes ont explosé,
surtout depuis 2012. « Notre posi-
tionnement est d’écouter nos
clients. Nos téléphones sont résis-
tants, endurants, étanches a la
pluie, a la poussiére, résistants aux
chutes et offrant une belle auto-
nomie (capacité deux a trois fois
plus importante, NDLR) », précise
Georges Deniau, avant d’ajouter
que Crosscall est la seule société
as’adresser au marché du profes-
sionnel du BTP.

Les opérateurs de téléphonie
(Bouygues Telecom, Decathlon,
etc.), qui représentent un quart

des ventes, sont séduits par les
appareils Crosscall. Des ingénieurs
télécoms de la société aixoise tra-
vaillent avec leurs homologues
sur les prérequis légaux, DAS***,
technique; etc. « On commence a
trouver nos téléphones partout :
grande distribution, magasins
spécialisés, notre propre site mar-
chand, etc. », ajoute Georges
Deniau. David Eberlé, PDG de
Samsung France (entreprise qui
pése 4,5 milliards d’euros de chif-
fre d’affaires) croit au dévelop-
pement de Uentreprise aixoise. Il
a démissionné de son poste pour
s’associer a Crosscall dont il
pilote le développement.

Vers de nouveaux locaux...

En 2015, Uentreprise a réalisé
un chiffre d’affaires de 8 millions
d’euros et de 16 M€ en 2016. Elle

DES RECOMPENSES COMME S’IL EN PLEUVAIT

Crosscall vient de se voir décerner, pour |a deuxieme année consécutive,
le premier prix régional Deloitte Fast 50, catégorie croissance (2 000 %
sur trois ans). Elle est dans le top 10 du Prix Emnst & Young, au top 5
des Echos, catégorie croissance. Et est sélectionnée par BP| Accélérateur
PME, un dispositif d’accompagnement PME au niveau national. Seules
cing ou six entreptises de Paca bénéficieront d'un accompagnement
durant deux années afin de faire de ces ETI (Entreprises de tailles inter-
médiaires) « les champions de demain » au niveau international. Résultat
a suivre fin 2018. En 2016, la société a été élue 2e site de I'industrie de
la technologie derriere Apple : pas mal !

ambitionne les 100 M€ dans les
trois ans. Coté effectifs, elle
compte désormais 84 salariés (ils
étaient 18 en 2014). Du coup,
«1nous sommes un peu a Uétroit.
Nous n’avons pas d’autre choix
que de déménager », souligne
le directeur général adjoint.
Crosscall a acquis un terrain sur
le pdle d’activités d’Aix-en-Pro-
vence pour y construire un bati-
ment de 2 300 m2 sur trois
niveaux (le batiment actuet est
de 400 m2). Le permis de cons-
truire a été déposé fin 2016. Les
travaux vont démarrer cet été
pour une livraison prévue en
avril 2018.

Et une levée de fonds
Ily a un peu plus d’'un an, Cros-
scall a levé des fonds, 4,5 millions
d’euros aupres d’ACG Manage-
ment. Une étape qui a lui permis
d’étre présente dans une dizaine
de pays. Une nouvelle levée de
fonds d'un minimum de 15 M€
est prévue pour assurer une pré-
sence mondiale et réaliser un
chiffre d’affaires de 100 millions
d’euros. Une premiere étape
pour le constructeur de télépho-
nie mobile outdoor qui rappelte
que le marché frangais repré-
sente tout de méme quelque 20
millions de mobiles.
B Martine Debette

* Sport dans lequel le pratiquant, relié
par une corde a un bateau & moteur qui
le tracte, glisse sur l'eau en se maintenant
sur une planche et en effectuant des
figures acrobatiques.

** De plein air.

*x+ Vindice de Débit d’absorption spéci-
fique (DAS) indique la quantité d’énergie
véhiculée par les ondes radiofréquences
regues par l'usager d’un appareil radioélec-
trique (notamment les téléphones portables)
lorsque cet appareil fonctionne a pleine puis-
sance et dans les pires conditions.
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